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车易拍 大客户经理

周经纬



新业态下的
挑战与机遇 



旧赛道，新对手



贴身肉搏 OR 海陆空 ?

001110101010101000101010101

110100101011101010100011110

010

100

111

1101001010

0111001010

1101001010



认清对手        改变思路
信息不对称，

获取差价利润

市场化透明竞争，

夺取⽤户，拉动新⻋销售
之前 之后



补足短板
数据赋能-二手车的新零售模式



我的地盘我做主

放 大 优 势



轻装上阵  抢夺先机



失之东隅

收之桑榆
￥



二手车零售
真正的利润中心



 面临的问题

本品置换占比少 自采渠道匮乏



渠道赋能 利润赋能

l 弹个车准新车

l 金融机构车源

l 集团车源互通

l 弹个车二手车

l 供应链金融



降  维



打败小偷的

不一定是警察
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