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提供新车销售，汽车金融与保险、装潢用品、汽车租赁、售后服务

永达汽车（股份代号：03669.HK）

——中国领先的豪华及超豪华汽车品牌经销商集团

拥有完整汽车销售服务产业链

平行进口汽车、新能源汽车、二手车置换与销售、快修连锁

汽车零配件和养护品销售等服务

汽车产业链生态圈，打造高效、便捷的汽车生活服务平台

通过互联网电商构成线上线下一体化全方位的



平均每家4S店：

新车销量：1045台

二手车交易量：701台

二手车价格：135225元

平均每家4S店：

新车销量：1356台

二手车交易量：122台

二手车价格：24796元

美国二手车交易量 中国二手车交易量

与美国经销商集团相比，我国经销商集团二手车业务开展较弱，提升潜力巨大
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ABOUT YONGDA USEDCAR

公司发展里程碑

2015 2016 2017 2018

走向全国
成立华东大区、西

南大区，线下商城

达27家

广泛布局
成立内蒙古、华南、

华中、西北大区，

线下商城60家

公司创立
上海旗舰店

上海龙东店

上海御桥店

连锁经营
上海申江店、上海江桥店开

业，9月上海永达二手车连锁

经营有限公司成立，永达二

手车正式开启连锁经营模式

公司荣誉

2017年度荣誉：

 中国二手车流通行业“驰名品牌奖”

 中国二手车产业流通领域“最具创新力企业”

 中国二手车运营指数“入选单位”



全方位的采购渠道，保证充足车源支持

主机厂及租赁公司
批量采购集团外部拍卖平台/4S店集团内4S店置换收购C端客户直接收购



多元化的渠道和方式进行车辆的展示 独立于各业务部门的CRM团队



渠道发展     

业务案例
华北某合作案例：

• 集团二手车置换率从合作前2%提升至5%，3年内目标不低于10%

• 已建成2家合资二手车商城，目前旗舰店月销量规模接近百台，实现全面盈利

西北地区

华东地区

华南地区

西南地区

华中地区

华北地区

• 集团二手车业务管理赋能

• 合资建立二手车零售商城

借助自身对二手车业务成熟的管理经验，赋能合作伙伴

现已经与四川、云南、内蒙古、山西、江浙等地的经销商集团展开合作

通过自建、合资、加盟、收购等多种方式，实现全国广泛布局



集中定价及残值管理 打造核心

运营能力精细化的运管体系

严苛的质量保障体系

科学的培训及系统支持



  为客户带来“一手品质、十全保障”的全新购车体验

努力成为中国二手车行业的创新者与引领者 



谢谢！


